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Casual




Smart casual
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SWOT elemzés

Erosségek

Miben vagyunk jobbak, mint a tébbi piaci
szerepl6?

Milyen versenyel6nytink van?

Legjobb bevételi forrasaink, eszkozeink,
termékeink, szolgaltatasaink.

Lehetoségek

Melyek azok a technoldgiai, tarsadalmi és
jogi valtozasok, melyek erésithetnek
minket?

Piaci verseny csokkenése, Uj piacra vald
belépés lehetéségei.
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Minta vallalat

Gyengeségek
Vannak-e veszteséges tertleteink, le
vagyunk maradva a versenytarsainktol?
Miben kell még fejlédntink?

A vallalkozés legkevésbé fejlett részei,
amelyeket javitanunk kell.

Veszélyek
Negativ tarsadalmi, gazdasagi és jogi
valtozasok.
Uj piaci vetélytars szinre [épése.

Milyen akadalyokkal kell megkiizdentink
a siker érdekében?

Minta Katalin
beszerzési menedzser

¢ +012334567

& katalin@mintavallalat.com

mintavallalat.com

f Varos, 1234, Minta at 111.

Minta vallalat
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